„Konkurs na Biznesplan”

ul. Wiejska 2/6

00-489 Warszawa

www.knbp.pl
rejestracja@knbp.pl

Aby wziąć udział w Konkursie należy wypełnić formatki podane poniżej.

	UWAGA!

Formaty Biznesplanów niezgodne z niniejszymi formatkami nie będą uwzględniane.
Tylko biznesplany w dziedzinie IT (Information Technology) i Internetu będą przyjmowane do konkursu


1.0 Opis Produktu lub Usługi

1.1 Opisz produkt lub usługę którą Twoja firma będzie oferować klientom.*

2.0 Gotowość Rynku

2.1 Dlaczego uważasz, że klienci będą kupować produkty lub usługi tworzone przez Twoja firmę? *

2.2 Jakie problemy (konkretnie), te, które do tej pory były nie do rozwiązania lub rozwiązywane ze słabym skutkiem, Twój produkt lub usługa ma szansę rozwiązać? *
 

2.3 Jakie masz dowody na powyższe stwierdzenia? *

3.0 Target Klientów

3.1 Jacy klienci będą kupować Twoje produkty/Usługi? *

3.2 Co skłoni tych klientów do kupienia tych produktów/usług? *

3.3 Przedstaw dowody. *

4.0 Rynek

4.1 Po jakiej cenie zamierzasz sprzedawać swoje produkty/usługi i dlaczego uważasz, że Twoje ceny są właściwe? *

4.2 Ilu Twoich potencjalnych klientów jest w Polsce, Unii Europejskiej, Ameryce Północnej? *

5.0 Przewaga Konkurencyjna

5.1 Które firmy są potencjalnymi konkurentami Twojej firmy i jakie są ich zalety? *

5.2 Opisz, na czym polega przewaga konkurencyjna Twojej firmy. *

5.3 W jaki sposób Twoja firma utrzyma swoja przewagę konkurencyjna? *

6.0 Zarząd Firmy

6.1 Opisz swoje zdolności i doświadczenie, które uważasz za niezbędne w osiągnięciu sukcesu przez planowane przedsięwzięcie Twoje firmy. *

6.2 Opisz swoje słabe strony, które uważasz za potencjalne ryzyko dla firmy. *

6.3 Opisz zalety i słabe strony swoich wspólników. *

6.4 Jakich ludzi i ekspertyz brakuje w Twojej firmie? *

7.0 Plan Sprzedaży

7.1 W jaki sposób Twoja firma będzie wyszukiwacz potencjalnych klientów i dlaczego uważasz, że ten sposób jest najlepszy? *

7.2 W jaki sposób sprzedawcy Twojej firmy będą przekonywać potencjalnych klientów do kupienia Twoich produktów/usług? *

7.3 Jakie kanały sprzedaży uważasz najlepsze dla Twojej firmy i dlaczego? *
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